Interview mit Jérg Multhaup, Geschéftsflihrender Gesellschafter der SNd SambaNuts Deutschland GmbH

Ein wahrer HochgeNuss

»Angefangen habe ich bei null,
als Start-up®, erinnert sich Jorg
Multhaup, Geschaftsfihrender
Gesellschafter von SambaNuts
Deutschland. ,Ich habe alles al-
lein finanziert, aber auch schon
externe Helfer gesucht, auf Leih-
basis. Einer dieser Geldgeber hatte
schon einmal eine Firma namens
Samba.Der Firmenname war ein
Gefallen fur die finanzielle Unter-
stitzung.” Die Entscheidung, in
dieses spezielle Geschaft einzu-
steigen, kam nicht von ungefahr.
»lch bin seit Gber 25 Jahren im

SUBwarenbereich tatig”, erlautert

Jorg Multhaup. ,Ich habe Han-
delsware verkauft und eingekauft
und mich auch um die Marke-

tingstruktur gekimmert, erst bei

Mitarbeitern. Ich will den Kunden
gegeniber ehrlich sein. Ehrlichkeit
ist meiner Meinung nach sehr

wichtig. Die Grundidee ist nicht,

Man muss anders sein als die anderen.

Markenartiklern, spater auch bei
StBwaren-GroBhandlern. Ich wollte
mich selbststdndig machen. Ich
hatte bestimmte Ideen, insbeson-
dere bezlglich des Verhaltens
gegenlber Kunden, Partnern und

Das Vicenci-Geback stammt direkt aus Italien
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dass einer oben sitzt und alles ent-
scheidet. Entscheidungen sollten
gemeinsam mit den Mitarbeitern
und Lieferanten getroffen werden.
Diese Ehrlichkeit ist nicht immer

gewulnscht, ich versuche sie aber

Mit der eigenen Marke SambaNuts hat
die Firma die Branche aufgemischt

Die beiden entscheidenden Bestandteile des Wortes ‘selbststandig’ sind ‘selbst’ und
‘standig’. Um ein Geschaft erfolgreich aufzubauen, braucht es eine Kombination
aus Mut und harter Arbeit. Verantwortung und Risiken selbst zu schultern und
standig mit vollem Einsatz dabei zu sein, das ist ein Preis, den sich viele Men-
schen scheuen zu zahlen. Nicht so der Grinder der SNd SambaNuts Deutschland
GmbH. Vor sieben Jahren hat er sich der Herausforderung gestellt und handelt
seitdem unter eigener Regie mit edlen Nissen und hochwertigen Trockenfriichten.

durchzuziehen. Ich finde es ganz
wichtig, dass alle Beteiligten genau

wissen, worauf sie sich einlassen.”

EINE GUTE MISCHUNG

Einer dieser Lieferanten ist die
italienische Firma Vicenzi, die
heimisches Geback herstellt. ,Ich
kannte diese Firma und wurde ge-
fragt, ob ich sie flir den deutschen
Markt beraten wirde“, offenbart
Jorg Multhaup. ,So kam es dazu,
dass wir Distributor fur Deutsch-
land geworden sind.“ Das eigent-
liche Hauptgeschéft sind aber
nach wie vor die eigene Marke und
eine Vielzahl von Handelsmarken
fur NUsse und Trockenfriichte,
die 85% des Umsatzes von elf
Millionen EUR ausmachen. , Die
Bestseller sind unsere Nussmi-
schungen®, verrat Jorg Multhaup.
LErdnUsse gerdstet und gesalzen
aus der Dose, die kennt man ja
schon. Wir versuchen, Innovation
auf den Markt zu bringen. Sam-
baNuts BigBoxx ist unsere eigene
Marke. Dann haben wir HotMix,
einen Nussmix aus Kurbiskernen,
Mandeln und Erdntssen. Wir
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ANZEIGE :

Nahrung und Genuss
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Die Firma vertreibt eine kleine, aber hochwertige Produktpalette

Uberlegen immer, welche Nuss-
mischungen gehen kénnen, und
schauen uns den Markt genau an.
Ich gebe den Kollegen der Produk-
tion in den Niederlanden genau
vor, welche Nussmischungen
erfolgreich sein konnen. Die Leute
reagieren gut darauf. Wir wollten
etwas Neues auf den Markt brin-
gen. Das ist der Grund, warum es
so gut lauft.”

MIT PERSONLICHEM EINSATZ

Tatséchlich hat die Firma vom
ersten Tag an schwarze Zahlen ge-
schrieben, die sich stetig gesteigert
haben. Fur 2018 visiert Samba-
Nuts einen Umsatz zwischen 15
und 20 Millionen EUR an. ,Die

Moglichkeit zu wachsen ist da“,

versichert Jorg Multhaup. ,,Wir wol-

len es aber nicht um jeden Preis.

Aber wenn alle, Handel, Produk-

tion und wir, davon profitieren kdn-

nen, dann steigt die Motivation.“
Er und seine sieben Mitarbeiter
haben in den letzten Jahren viel

Energie in die Firma gesteckt. ,Wir

arbeiten an der Zukunft, meint

Jorg Multhaup. ,Aber ich wiinsche

mir personlich, dass ich auch im-

mer wieder mal durchatmen kann. :

Ich hatte seit sieben Jahren fast
keinen Urlaub, und wenn ich
verreise, dann bin ich immer erre-
ichbar, sieben Tage in der Woche.
Far einige Mitarbeiter ist es ge-
nauso. Es wéare schon, mal mit
gutem Gewissen wenigstens eine
Woche richtigen Urlaub machen
zu kénnen.* I
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